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Minerva Ceska republika

Nasi devizou je rychld implementace informacniho systému

Jakym obdobim byl pro vas rok 2019? Jakych klicovych uspécht se
vam podafilo dosahnout?

Rok 2019 byl pro nasi spolecnost obdobim jednoznacné UspésSnym.
A to jak z pohledu hospodarského vysledku, tak vysledku v oblasti
obchodni a implementacni. KliCové je pro mne mnoZstvi novych
projektl a kvalita naSich sluzeb. Za dulezité také povazuji nase zapo-
jeni do nadnéarodnich projektd v ramci spole¢né realizace s QAD

a ostatnimi partnery. V roce 2019 jsme realizovali
nadnarodni projekty, na kterych jsme na sebe pre-
vzali i vedeni projektu.

Které nové technologie, zakaznické ¢i spotrebitel-
ské trendy vam k tomu nejvice dopomohly?

U lokalnich projektti v Ceské a Slovenské republice
stale prevlada realizace tzv. on premise. Dodani li-
cenci, instalace, implementace a servis. Na druhou
stranu nadnéarodni projekty jsou dnes vesmés plno-
hodnotné cloudova feSeni. Nase spolecnost prosla
rozsahlym auditem ze strany QAD a po ziskani ofici-
alniho certifikadtu jsme schopni a opravnéni nabizet,
implementovat a servisovat Adaptive ERP systém
QAD jako QAD Cloud Distributor v Cechach i na Slo-
vensku.

Daéle jsou to nase aktivity v oblasti APS od firmy
Siemens véetné plné integrace s ERP systémy. Za
dva dny od zdkaznického poZadavku jsme schopni
rozsitit ERP planovani zaloZzené na MRPIl o pokrocilé APS planovani
do omezenych kapacit. Nasledné mohou sami zakaznici posoudit na
vlastnich ostrych datech, zda pro né ma smysl do pokroéilého plano-
vani investovat.

Které aktualni technologické vyzvy povaZujete za nejvétsi prileZitost
k dalSimu rozvoji?

Za mé osobné je to jednoznacéné low-code/no-code development
platforms, coZ povaZuji za revoluéni platformy pro vyvoj aplikaci bu-
doucnosti. A to radikadlnim pfistupem rychle a bez psani kédu Ffadek
po radku, ale kreslite to jako vyvojovy diagram. Pfijde doba, kdy
schopnéjsi uzivatelé budou moci vytvaret obchodni aplikace defino-
vanim pracovnich postupt a logiky rozhodovani, a to pomoci jedno-
duchych ovladacich prvku typu drag-and-drop diagramu.

Letos$ni rok je poznamenan koronavirovou krizi, ktera se nevyhnula
ani IT spoleénostem a jejich zakaznikiim. Jak reagujete na nastalou
situaci — dafi se vam soucasné problémy piekonavat a vidite néja-
kou moznost, jak pomoci i svym zakaznikim?

Nastésti jsme rychle reagovali na vzniklou situaci a Zadna kli¢ova
¢innost se nezastavila. Naopak jsme rozsifili nasi nabidku o Skoleni

Petr Koptik, pfedseda predstaven-
stva, Minerva Ceska republika

se vzdalenym pfistupem, vzdalené konzultace apod. Po odeznéni
soucasného krizového stavu ocekdvame vyssi poptavku po cloudo-
vych sluzbach a feSenich, a proto pfipravujeme konkrétni nabidky

s moznosti okamfZité realizace. JiZ se uskuteénily nékteré webinare

a planujeme dalsi. Zde kolegové konzultanti ukazuji Zivé ukazky apli-
kaci a feSeni Sirokému publiku. Je pravdépodobné, Ze budeme u bu-
doucich projektt nové nabizet nékteré implementacéni sluzby vari-
antné vzdalené. Dochazi k vyznamné Uspore v ces-
tovnich nakladech a ¢asu. Ze strany zakaznik(
prichazeji pozadavky na vys$si spolupraci, coz nas
tési. Pripravili jsme novy katalog pro on-line Skoleni
a poskytujeme informace nasim zakaznikiim. Mo-
mentalné se pfipravujeme na zdkaznickou konfe-
renci, kterou jsme se letos vzhledem k situaci roz-
hodli uskutec¢nit on-line i s nasimi klic¢ovymi part-
nery QAD a Siemens DIS. Konference bude nadhrada
za tradi¢ni setkavani se s nasSimi zédkazniky. V ramci
konference chceme zakaznikim poskytnout také
networking, a tak budou k dispozici diskuzni relace
podle jednotlivych témat. TéSime se na tuto nasi
prvni zkuSenost, ale jesté vice, az budeme moci
uskutecnit konferenci jako dfive.

Bude se pro budouci Iéta néjak ménit strategie spo-
leénosti Minerva? Jak?

Jsme firmou Uzce orientovanou na zakaznika, se
kterym si vytvafime pevné partnerstvi. Pomadhame zejména vyrob-
nim spole¢nostem zlepsit jejich celkové fizeni s dlirazem na vétsi
efektivitu, kontrolu a produktivitu. | nadale je nasi dlouhodobou
strategii zaméreni se na prodej, zavadéni a servis informacnich sy-
stém Uzce specializovanych na fizeni vyrobnich a distribu¢nich
podnikd. Co se tyce nasi produktové strategie, Minerva se od po-
¢atku zaméruje na vyrobni podniky, kde jsme v souladu se strategi-
emi a vizemi nasSich klicovych partnerq, firmy QAD a Siemens. | na-
dale se zamérujeme na vyrobni obory jako automobilovy priimysl

a prislusenstvi, strojirenstvi a zpracovani kovl, vyroba potravin

a napojl a jejich distribuce, farmacie, lehka chemie, vyrobky

z plastll a zdravotnické vyrobky, vybrané druhy spotfebniho zboZi,
vyrobky ze dfeva, elektronika a elektrotechnika. UZ pres 25 let apli-
kujeme osvédcéené rozdéleni prace mezi zakaznika a své konzultanty
pfi implementaci podnikového informaéniho systému QAD. Vysled-
kem jsou rychlé implementace (kolem Sesti mésict) ve vysoké kva-
lité. Nyni se chystame tuto délbu prace posunout jesté dale. Jsme
pfipraveni prevzit praci, o které jsme se dfive domnivali, Ze ji mlze
délat jen zdkaznik. Jde o rozhodovani o tvaru podnikovych procesu,
o pripravu dat, o pfimé fizeni podnikovych procest po omezenou
dobu apod.
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